Załącznik nr 1 – wniosek o pożyczkę

Radom dnia .....................................

Data wpływu .................................................

WNIOSEK O POŻYCZKĘ 

z FRP

WNIOSKODAWCA  ...................................................................................................................

( imię i nazwisko lub nazwa firmy )




...................................................................................................................

( adres )




...................................................................................................................

( telefon, fax )




...................................................................................................................

( regon, NIP )

1. Proszę ( prosimy ) o udzielenie pożyczki w wysokości  ......................................... PLN słownie złotych  ....................................................................................

       2.  Pożyczka  przeznaczona będzie na ..................................................................................

           ............................................................................................................................................


.......................................................................................................................

      3. Sposób wypłaty pożyczki ( gotówkowo, bezgotówkowo, jednorazowo lub w transzach )

         ..............................................................................................................................................

         ..............................................................................................................................................

       4. Termin ( terminy ) spłaty pożyczki ...................................................................................

           ............................................................................................................................................

        5. Proponowane zabezpieczenie pożyczki ( np. weksel, poręczenie, zastaw, przelew itp. )

            ...........................................................................................................................................


...........................................................................................................................................

        6. Wartość deklarowanych środków własnych ( wkładu własnego ) ...................................


w formie ( lub z przeznaczeniem na: ) .............................................................................


........................................................................................................................................... 


...........................................................................................................................................

         7. Wykaz posiadanych rachunków bankowych  ................................................................


...........................................................................................................................................


...........................................................................................................................................

          8. Kredyty zaciągnięte w bankach ( kwoty, nazwa banku ) ...............................................


...........................................................................................................................................


...........................................................................................................................................

Wniosek przyjął :





           
Podpis wnioskodawcy

Załączniki do wniosku o pożyczkę

I. opis przedsięwzięcia będącego przedmiotem pożyczki wraz z informacją o sytuacji ekonomiczno – finansowej pożyczkobiorcy

1. Plan przedsięwzięcia opracowany według obowiązującego w funduszu wzoru

2. sprawozdania finansowe za ostatnie dwa lata działalności oraz sprawozdania  F-0 i F-02 za ostatni rok.

3. Uchwała Zgromadzenia Wspólników ( Akcjonariuszy ) zatwierdzająca sprawozdanie finansowe za ostatni rok oraz określająca  przeznaczenie osiągniętego zysku  ( dotyczy spółek prawa handlowego )

4. książka przychodów i rozchodów ( do wglądu )

II. Dokumenty potwierdzające legalność i zakres prowadzonej działalności 

1. Wpis do ewidencji działalności gospodarczej wydany przez właściwy organ administracji – osoby fizyczne i spółki cywilne

2. Aktualny wypis z rejestru sądowego – spółki prawa handlowego i inne sądownie rejestrowane podmioty 

3. Akt notarialny umowy spółki  z.o.o., statut spółki akcyjnej, umowa spółki cywilnej itp. 

4. Zezwolenie ( koncesja ) w przypadku działalności wymagającej zezwolenia 

5. Dokumenty określające prawa   do lokalu ( nieruchomości ), w którym prowadzona jest ( będzie )  działalność gospodarcza

6. Regon, NIP

III. Dokumenty związane z zaciągnięciem zobowiązań wobec Pożyczkodawcy

1. Pełnomocnictwo osób działających w imieniu podmiotu gospodarczego, jeżeli nie wynika to bezpośrednio z dokumentów wymienionych w części II.

2. Oświadczenie współmałżonka pożyczkobiorcy o wyrażeniu zgody na zaciąganie zobowiązań wobec Pożyczkodawcy.

INFORMACJA 

na temat realizowanego przedsięwzięcia

I. INFORMACJE OGÓLNE

1. Dane o firmie

1. nazwa .....................................................................................................................................

2.  adres ......................................................................................................................................

3. numer REGONU ....................................................................................................................

4. rodzaj działalności .................................................................................................................

................................................................................................................................................

5. forma prawna : ( działalność indywidualna, spółka cywilna, spółka z.o.o., spółka akcyjna)   ................................................................................................................................................  

6. właściciele  ............................................................................................................................. ................................................................................................................................................................................................................................................................................................

7. lokalizacja ..............................................................................................................................

8. kapitał założycielski ...............................................................................................................

9. forma rozliczeń z urzędem skarbowym ( ryczałt, karta podatkowa, księga przychodów, księgi rachunkowe ) ...............................................................................................................

10. krótki opis dotychczasowej działalności ( od jak dawna jest prowadzona ? ) 

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

11. ważniejsze osiągnięcia firmy 

................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

12. nazwa i numer rachunku w banku .........................................................................................

................................................................................................................................................

*) 10.11 dotyczy tylko firm wcześniej istniejących 

II. OPIS PRZEDSIĘWZIĘCIA 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

III. DANE DOTYUCZĄCE PRODUKTÓW LUB USŁUG

1. Opis produktu lub usługi – prosimy podać główne cechy i zalety. Czy są to produkty           ( usługi ) już istniejące ? Czy  produkt wyróżnia się spośród produktów dostępnych na rynku  i jaka jest jego przewaga nad produktami konkurencyjnymi ?

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

2. Zakres przeprowadzonego badania rynku. Czy oferowany produkt lub usługa zapełnia istniejącą na rynku lukę i zaspokaja potrzeby nabywców ? Prosimy uzasadnić.

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

3. Możliwości produkcyjne firmy i stopień ich wykorzystania: ( Planowana wielkość produkcji – ilościowo i wartościowo, obrót, tempo dochodzenia do pełnych zdolności .) 

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

4.  Posiadane patenty i znaki towarowe:

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

5. Zapewnienie jakości produktów lub usług ( w jaki sposób ? ) ..............................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

IV. OCENA RYNKU

1. Odbiorcy Produktów lub usług: ( kto ?, jacy – klient indywidualny, hurtownicy ? – udział w %, z jakiego obszaru ?, przewidywana forma rozliczeń – gotówka, czek, przelew bankowy – struktura w %, jak duży jest popyt w stosunku do twojej oferty – podaj wielkości liczbowe )

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

przykładowi główni odbiorcy:

NAZWA ODBIORCY I ADRES             % sprzedaży                   termin zapłaty

                                                                                 ogółem                          ( w dniach )

1. .................................................................

.....................................................................        ........................               .............................

2. .................................................................

       ....................................................................        ........................              .............................

      3. ................................................................

       ...................................................................         ........................              .............................

2. Dostawcy surowców, towarów – rozproszeni – wielu, główni-dominujący – struktura w %, forma rozliczeń – struktura  : gotówką/czekiem/przelewem?

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

 przykładowi główni dostawcy:

NAZWA DOSTAWCY                           % sprzedaży                   termin zapłaty

                                                                                 ogółem                          ( w dniach )

1. .................................................................

.....................................................................        ........................               .............................

2. .................................................................

       ....................................................................        ........................              .............................

      3. ................................................................

 ...................................................................         ........................              .............................

3. Posiadane umowy z dostawcami, odbiorcami, podwykonawcami, zamówienia ( jeżeli są załącz kopie, jeżeli nie ma podaj dlaczego ?) ..............................................................

4. ...................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

5. zasięg rynku ( dzielnica, miasto, region, kraj, zagranica )

                                początkowo:                                                docelowo:

.................................................................                         .......................................................

6. Tendencje rozwoju rynku ( podkreśl właściwą )

            
Rosnące


stabilizujące się 


malejące


7. Sezonowość popytu. Jak zamierzasz przeciwdziałać negatywnym skutkom sezonowości ?

......................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

8. Główni konkurenci na rynku. Podaj ilu występuje na obszarze Twojego działania, jacy są: mali, czy są to duże firmy, jak wygląda nasycenie rynku, jakie są Twoje przewagi nad nimi, w czym nie jesteś w stanie im zagrozić ?

.........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

podaj trzech głównych konkurentów:

NAZWA                                                 SILNE STRONY           SŁABE STRONY

1. .................................................................        ........................               .............................

.....................................................................        ........................               .............................

2. .................................................................        ........................              ............................. 

       ....................................................................        ........................              .............................

      3. ................................................................         ........................              .............................

 ...................................................................         ........................              .............................

9. Plan marketingowy i podstawowe elementy marketingu stosowane na rynku przez firmę: Cele ( co chcesz osiągnąć – długofalowo i w ciągu najbliższego roku ?) 

...................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................Poprzez jakie działania : ........................................................................................................ ..................................................................................................................................................................................................................................................................................................np. w zakresie: 

- produkt ................................................................................................................................. .................................................................................................................................................

- cena ...................................................................................................................................... .................................................................................................................................................- opakowanie .......................................................................................................................... .................................................................................................................................................- promocja .............................................................................................................................. ................................................................................................................................................. - dystrybucja ........................................................................................................................... .................................................................................................................................................

10. Możliwości zmiany profilu produkcji i dostosowania się do sytuacji rynkowej w przypadku trudności ze zbytem:

....................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Powyższy zestaw informacji wraz z analizą finansową, stanowi podstawę do pobieżnej wstępnej oceny projektu. Bardziej szczegółowe i dodatkowe informacje powinny wynikać z biznes planu, załączonego do niniejszego kwestionariusza, który może być sporządzony z pomocą Ośrodka Wspierania Przedsiębiorczości.

V. ANALIZA FINANSOWA

  Prosimy o przedstawienie planowanego rachunku wyników w okresie objętym pożyczką w układzie miesięcznym ( średnio miesiąc z roku ) i rocznym.

Przy sporządzaniu zestawienia rocznego należy uwzględnić sezonowość oraz przestoje w produkcji i w sprzedaży jak również okres urlopów. 

W przypadku ulg podatkowych prosimy o powołanie się na stosowne rozporządzenia i podanie wysokości ulg. 

VI. OSOBISTY KWESTIONARIUSZ WNIOSKODAWCY

1. Nazwisko i imię: ..............................................................................................................

2. Adres zamieszkania: ........................................................................................................

3. Telefon: .........................................................

4. Numer dowodu osobistego i pesel .......................................................................

5. Wiek       .......................................

6. Wykształcenie   ........................................................................................

7. Obecne zatrudnienie ( lub miejsce rejestracji jako bezrobotny – właściwy PUP )

.................................................................................................................................................

8. Informacje o poprzednich miejscach pracy:

                              Nazwa                                                 
Stanowisko 

1. ......................................................................................................................................

2. ......................................................................................................................................

3. ......................................................................................................................................

4. ......................................................................................................................................

9. Kwalifikacje i umiejętności przydatne w rozwoju przedsiębiorstwa 

...................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

10. informacje o posiadanych rachunkach bankowych:

a) ...............................................................................................................................

b) ...............................................................................................................................

c) ...............................................................................................................................

nazwa banku  

numer rachunku 

rodzaj rachunku 

11. Ile osób jest na Pana ( Pani ) utrzymaniu .............................

12. Czy był Pan ( Pani ) kiedykolwiek karany(a)? za przestępstwa przeciwko mieniu i przestępstwa skarbowe .................... Jeśli tak, proszę podać bliższe okoliczności ...........................................................................................................................................

13. sytuacja materialna na dzień .....................................

          AKTYWA ( w PLN )      




PASYWA ( w PLN ) 

Gotówka w domu i banku   .......................             Pożyczki                        .........................

Nieruchomości                     .......................            Zobowiązania budżetowe.......................

Akcie i obligacje                  .......................             Inne zobowiązania         ........................

Samochody                          .......................             Kapitał własny               .........................

Inny majątek osobisty         .......................        

RAZEM AKTYWA            .......................             RAZEM PASYWA       .........................

14. Dochód miesięczny ( w PLN ) 

a) Razem




....................................

w tym: Wynagrodzenie 


....................................


Przychód z inwestycji


....................................


Inne przychody 


( proszę wyszczególnić ) 

...............................................

....................................

...............................................

....................................

...............................................

....................................

     15. Czy ma Pan ( Pani ) zobowiązania ?   ...................................


jeśli tak proszę podać jakie ? ( pożyczki, kredyty, alimenty, długi itp. )


...........................................................................................................................................


...........................................................................................................................................


...........................................................................................................................................

Oświadczam, że wszystkie podane wyżej informacje są zgodne z prawdą.










.............................................











( podpis ) 

NAKŁADY W RAMACH PRZEDSIĘWZIĘCIA 

Dla wniosku :

	NAKŁADY


	KWOTA

	I. Wydatki w ramach pożyczki  ( roczne ) 
	

	z tego :
	

	1. Zakup maszyn i urządzeń 
	

	jakie :
	

	-
	

	-
	

	-
	

	-
	

	2. Adaptacja  lokali, zakup nieruchomości :
	

	wydatki na :
	

	-
	

	-
	

	-
	

	-
	

	3. Zakup surowców, materiałów :
	

	jakie :
	

	-
	

	-
	

	-
	

	-
	

	4. Inne :
	

	jakie :
	

	-
	

	-
	

	-
	

	-
	

	II. Nakłady w ramach środków własnych :
	

	jakie :
	

	-
	

	-
	

	-
	

	-
	

	-
	

	SUMA NAKŁADÓW ( I + II )
	

	ŻRÓDŁA FINANSOWANIA 
	

	1. Środki własne
	

	2. Wnioskowana pożyczka 
	

	3. Kredyty długoterminowe ( inwestycje ) 
	

	4. Kredyty krótkoterminowe ( obrotowe ) 
	

	5. Inne 
	

	SUMA ( 1:5 ) 
	


Miejscowość i data 

PLANOWANE PRZEPŁYWY ŚRODKÓW PIENIĘŻNYCH ( 1 ROK )

	WYSZCZEGÓLNIENIE
	Miesiąc 1

01/00
	Miesiąc 2

02/00
	Miesiąc 3 03/00
	Miesiąc 4

04/00
	Miesiąc 5

05/00
	Miesiąc 6 

06/00
	Miesiąc 7 07/00
	Miesiąc 8

08/00
	Miesiąc 9

09/00
	Miesiąc 10

10/00
	Miesiąc 11

11/00
	Miesiąc 12

12/00

	1. GOTÓWKA POCZĄTKOWA
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	WPŁYWY

	2.01 wpływy z handlu
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.02 wpływy z produkcji
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.03 wpływy z usług 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.04 spłaty należności 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.05 inne wpływy 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RAZEM WPŁYWY ( 2.01:2.05 )
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	WYDATKI

	3.01 zakup towarów 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.02 zakup surowców, materiałów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.03 wynagrodzenia pracowników 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.04 narzuty na wynagrodzenia 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.05 czynsz 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.06 transport 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.07 energia, co, gaz, woda 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.08 usługi obce
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.09 podatki lokalne 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.10 reklama
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.11 ubezpieczenia rzeczowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.12 koszty administracyjne i telekomunikacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.13 leasing
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.14 inne koszty 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.15 odsetki od wnioskowanej pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.16 odsetki od innych kredytów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.17 podatek dochodowy 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. RAZEM WYDATKI ( 3.013.17 )
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. rozliczenie VAT
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. GOTÓWKA OPERACYJNA ( 1+2-3-4 )
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INNE WYDATKI 

	6.01 zakupy inwestycyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.02 spłata wnioskowanej pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.03 spłata kredytów długoterminowych
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.04 spłata kredytów krótkoterminowych
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.05 zmniejszenie kapitału 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.06 dywidendy/wynagrodzenie właściciela 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.07 ZUS właściciela(ki) 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.08 inne 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6. RAZEM INNE WYDATKI ( 6.01:6.08 )
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INNE WPŁYWY

	7.01 sprzedaż majątku trwałego 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7.02 zwiększenie kapitału 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7.03 wnioskowana pożyczka 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7. RAZEM INNE WPŁYWY ( 7.01:7.03 )
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	8.GOTÓWKA KOŃCOWA ( 5-6+7 )
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


INFORMACJA O MAJĄTKU PRZEDSIĘBIORSTWA I ŹRÓDŁACH JEGO FINANSOWANIA 

	WYSZCZEGÓLNIENIE


	Stan  na dzień

 przed pożyczką 
	Stan na dzień

 z pożyczką 
	Stan na koniec

 I roku 

pożyczkowego
	Stan na koniec

 II roku pożyczkowego 
	Stan na koniec

 III roku pożyczkowego

	MAJĄTEK PRZEDSIĘBIORSTWA:

	I. MAJĄTEK TRWAŁY
	
	
	
	
	

	1. Grunty i tereny
	
	
	
	
	

	2. Budynki i budowle
	
	
	
	
	

	3. Maszyny i urządzenia
	
	
	
	
	

	4. Środki transportu
	
	
	
	
	

	5. Wyposażenie 
	
	
	
	
	

	6. Inwestycje 
	
	
	
	
	

	7. Wartości niematerialne i prawne
	
	
	
	
	

	8. Finansowe składniki majątku 
	
	
	
	
	

	II. MAJĄTEK OBROTOWY
	
	
	
	
	

	1. Towary 
	
	
	
	
	

	2. Surowce/minerały
	
	
	
	
	

	3. Wyroby gotowe 
	
	
	
	
	

	4. Produkcja niezakończona
	 
	
	
	
	

	5. Należności do odbioru
	
	
	
	
	

	6. Środki pieniężne ( kasa + bank )
	
	
	
	
	

	7. Krótkoterminowe środki pieniężne 
	
	
	
	
	

	8. Rozliczenia międzyokresowe ( czynne )
	
	
	
	
	

	III. RAZEM AKTYWA ( 1+11 )
	
	
	
	
	

	ŹRÓDŁA FINASOWANIA :

	I. KAPITAŁY WŁASNE
	
	
	
	
	

	II. KREDYTY I POŻYCZKI ( 1:3 )
	
	
	
	
	

	1. Kredyty i pożyczki długoterminowe
	
	
	
	
	

	a/ wnioskowana pożyczka ( warunkowo )
	
	
	
	
	

	b/ pozostałe 
	
	
	
	
	

	2. Pozostałe kredyty i pożyczki ( krótkoterminowe )
	
	
	
	
	

	a/ wnioskowana pożyczka ( warunkowo )
	
	
	
	
	

	b/ pozostałe 
	
	
	
	
	

	3. Kredyty i pożyczki przeterminowane 
	
	
	
	
	

	III. ZOBOWIĄZANIA ( 1:5 ) 
	
	
	
	
	

	1. Zobowiązania wobec dostawców 
	
	
	
	
	

	2. Zobowiązania wobec pracowników 
	
	
	
	
	

	3. Zobowiązania wobec budżetu i ZUS
	
	
	
	
	

	4. Zobowiązania wekslowe
	
	
	
	
	

	5. Rozliczenia miedzy okresowe 
	
	
	
	
	

	IV.WYNIK FINASOWY ( zysk pozostały / strata )
	
	
	
	
	

	V. RAZEM PASYWA ( I : IV ) 
	
	
	
	
	


